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資本業務提携契約の締結に関するお知らせ 
 

 

当社は、本日開催の取締役会において、LIDDELL 株式会社（本社：東京都港区赤坂９－７－１、代

表取締役 CEO 福田 晃一）（以下、「リデル社」といいます。）との間において、資本業務提携（以下、

「本資本業務提携」といいます。）を実施することを決議し、本日、両社間において資本業務提携契約

（以下、「本資本業務提携契約」といいます。）を締結いたしましたので、下記のとおりお知らせいたし

ます。 

 

記 

 

１． 本資本業務提携の目的 

当社グループは、2023 年 10 月 26 日付開示の「簡易株式交換による株式会社ゼロメディカルの完

全子会社化に関するお知らせ」に記載のとおり、当社は、医療機関に特化したウェブマーケティング

ツールの販売を主軸とする株式会社ゼロメディカル（以下、「ゼロメディカル」といいます。）を株式

交換によって 2023 年 12 月１日付で完全子会社化したことで、事業領域も拡大し、引き続き当社グ

ループ一丸となって収益機会の創出や企業価値向上に向けた取組みを推進しております。 

一方リデル社は、「Personal Power to the People（個人の影響力を、人々の未来のために）」をミッ

ションとして掲げ、リデル社に登録されている約 3.5 万人のインフルエンサー（総フォロワー数６億

2,000 万以上）の影響力を活用したマーケティング支援サービス「SNS・インフルエンサーマーケテ

ィングプラットフォーム事業」を主軸とし、その他、企業のファンや顧客と長期的なパートナー関係

を築くための総合的なシステムを提供する「ファン・コミュニティマーケティング事業」、最新の技

術を取り入れたマーケティング手法やシステムの開発を行い、企業のデジタルトランスフォーメーシ

ョンを支援する「生成 AI・WEB３マーケティング事業」を推進しております。リデル社が手掛ける

事業の取引先企業は 7,000 社を超え、インフルエンサーマーケティングのパイオニアとして、普遍的

な人の影響力と流行的なテクノロジーを駆使してこれまで多くの成功事例を生み出してきました。 

昨今、企業経営と同様、医療機関の経営においても競争が激化する中で、各医療機関は、自院の現

状を把握し、よりよいサービスを提供できるよう工夫し、より多くの患者さまが集まるような仕組み

を作ることが求められ、医療業界のマーケティングの需要は近年急速に増加しています。このような

背景を踏まえ、長年 WEB 制作や広告運用、マーケティングソフトウェアの導入を通じ、歯科・医科

を中心とした医療機関の営業活動を支援してきたゼロメディカルを含む当社グループと、インフルエ

ンサーマーケティングのパイオニアとして、「人」にフォーカスしたマーケットビジネス・トレンド

を創出し続けてきたリデル社が協働し、両社が持つ専門的な知識と長年の事業経験を基に、医療機関

のニーズに応じた最適かつ効果的なマーケティング施策を提供することが、新たな収益獲得の機会創

出につながり、企業価値向上に資するとの考えから、本資本業務提携契約の締結にいたりました。 
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２． 本資本業務提携の内容 

（１）資本提携の内容 

本日、リデル社は以下の要領にて募集株式の発行を行い、当社はその全部を引き受けます。 

① 募集株式の種類及び数    普通株式 185 株 

（本資本業務提携後のリデル社の発行済株式総数に対する割合 9.11％） 

② 募集株式の払込金額の総額  350,000,000 円 

③ 払込期日          2024 年７月 25 日 

 

また、リデル社は、上記の募集株式の発行により調達する資金のうち、300,000,000 円をもって、

本日以降、当社株式を市場買付の方法によって取得します。なお、残りの 50,000,000 円については、

下記業務提携に係る事業投資に充てます。 

 

（２） 業務提携の内容 

当社グループは、特にメディカル事業において、リデル社と下記の協業を行うことにより顧客に提

供するサービスの付加価値を高め、顧客基盤をより強固なものとし、互いの収益機会の創出につなげ

ます。 

① メディカル・ヘルスケア領域へのマーケティング支援 

② メディカル・ヘルスケア領域への BPR（※１）などのソリューション提供 

③ メディカル・ヘルスケア領域への医療データ連携にかかる DX 化支援 

④ メディカル・ヘルスケア領域での新規事業開発 

 

（※１）BPR：「Business Process Re-engineering」の略称。業務の本来の目的に向かって、既存の組織や制度を抜本的に

見直し、プロセスの視点で、職務、業務フロー、管理機構、情報システムをデザインしなおす（リエンジニアリング）こ

と。 

 

 

３． 資本業務提携先の概要 

（１） 名 称 ： LIDDELL 株式会社 

（２） 本 店 所 在 地 ： 東京都港区赤坂９－７－１ 

（３） 代表者の役職・氏名 ： 代表取締役 CEO 福田 晃一 

（４） 事 業 内 容 ： SNS・インフルエンサーマーケティングプラットフォームの運営 

ファン・コミュニティマーケティング戦略および実行支援 

生成 AI・WEB３マーケティングおよびシステム開発 

（５） 資 本 金 ： 352,389,900 円 

（６） 設 立 年 月 日 ： 2014 年 10 月 14 日 

 

 

４． 今後の見通し 

 本資本業務提携の当社の連結業績への具体的な影響額については、2024 年５月 14 日に公表しました 

2025 年３月期の連結業績予想には織り込んでおらず、今後 、業績予想修正の必要性及び公表すべき事項

が生じた場合には、速やかにお知らせします。 

 

以 上 


